
Trader Profesional ha puesto en mar-
cha el primer sistema de entrena-
miento para traders de España en el
que se utiliza dinero real para expli-
car, a través de sesiones en vivo, la
operativa utilizada por los profesio-
nales de la Bolsa y en el que, también
de manera pionera, los participantes
disponen de un extracto de cuenta a
final de mes con el resultado de las
operaciones realizadas.

“Somos una empresa de servicios
de Trading para traders hecha por
traders”, explica José Luis Cases, tra-
der profesional de cuentas propias.
Según afirma, la principal novedad
de este programa “es la honestidad y
seriedad frente a los cursos de Bolsa,
aquellos que te prometen altas ga-
nancias, pero ni los que los imparten
se dedican al Trading, ni los que los
reciben tienen ningún éxito. Realiza-
mos el entrenamiento con técnicas
de Market profile que dejan muy atrás
a los conocidos gráficos de barras y
análisis técnico convencional. Estu-
diamos la causa del movimiento del
precio, no el efecto”.

TTeesstt ddee aappttiittuudd ppssiiccoollóóggiiccaa
La plataforma pretende enseñar a
desarrollar, a través de sesiones rea-
les, las habilidades especificas que se
necesitan para poder dedicarse a la
compra venta de activos on line. 

“No deja de ser un proceso de toma
de decisión bajo incertidumbre y pre-
paramos a la gente para ello”, explica
Cases. Y precisamente por ello, para
ac ceder al sistema los aspirantes rea-
lizan un test de aptitud psicológica -
el MBTI, un estándar en el sector de
recursos humanos para la contrata-
ción de directivos- con el que la orga-
nización comprueba si su carácter se
acopla a la dureza de la práctica del
trading intradia. 

“No rechazamos a nadie por sus re -
sul tados, es más, preferimos formar a
gen te que ya haya experimentado
pér  didas, ya que esa enseñanza del
mer cado es valiosísima”, matiza José
Luis Cases.

NNuueevvee mmeesseess ddee eennttrreennaammiieennttoo
El entrenamiento dura nueve meses,
en los que el aspirante a trader forma
par te de una sala virtual donde com-
pate experiencias, conversa con otros
miembros y asiste a la sesión diaria
de Trading del responsabl. 

Los primeros tres meses, el candi-
dato se centra en el entendimiento
del mercado y el conocimiento de los

procesos que mueven los precios; y el
si guiente trimestre en las estrategias,
el manejo del software, los métodos
de reporting y operativa en simulado.

A continuación, el futuro trader de -
be estar preparado para operar con
su dinero real propio, pero tutelado
por el responsable de la sala, que le
ha rá un seguimiento del rendimien-
to. Es en esta fase, que dura tres me -
ses, “donde todos fallan y donde un
as pirante a trader se conoce a sí mis -
mo”, explica Cases.

Si al final el aspirante pasa con éxi -
to la prueba y es capaz de llegar a los
ni veles de rendimiento exigidos con
di nero real, se le otorga la condición

de “trader Black Belt”, pasando a for-
mar parte de la sala sin abonar nunca
nin guna cuota más y pudiendo for-
mar parte de proyectos que Trader -
pro fesional desarrolle.

Si por el contrario, no alcanza esos
ín dices de rendimiento, podrá per-
manecer en la sala de Trading, abo-
nando una pequeña cuota mensual,
que le dará derecho  a utilizar todas
las herramientas e información que
Traderprofesional desarrolle. Una vez
lle gue al rendimiento necesario, le
se  rá otorgada la condición “Black
Belt”. 

PPrriimmeerrooss aassppiirraanntteess
El programa comenzó en mayo de
2009 y los primeros aspirantes van a
entrar ya en mercado real. 

Actualmente son 17 los participan-
tes, “sobre todo licenciados, empre-
sarios o profesionales liberales que
bus  can en el Trading una alternativa
o complemento futuro a su fuente de
in  gresos”, y llegarán a los 25 en las
pró ximas semanas. El objetivo es  for-
mar a 50 personas durante el 2010.

LOS PARTICIPANTES IINNVVIIEERRTTEENN AACCTTIIVVOOSS MMAATTEERRIIAALLEESS EN EL MERCADO TANGIBLE

Primer método de coaching para
traders que opera con dinero real

Si el aspirante logra 
llegar a los niveles de
rendimiento exigidos
con dinero real, se 
le otorga la condición
de “trader Black Belt”

El programa comenzó
en mayo de 2009 
y los 17 primeros
participantes van 
a empezar ya a 
moverse en Bolsa
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¿Cuáles serán los profesionales más
demandados y mejor cotizados en
2010? La consultora de selección
Adecco Professional, especializada
en los perfiles profesionales del área
comercial, tecnologías de la infor-
mación, sanitaria, financiera, legal y
de ingenieríaa, ha lanzado sus previ-
siones. Así, para 2010 no se prevén
grandes cambios sobre estos perfiles
con respecto al año anterior, pues las
principales figuras necesitadas por
las empresas para salir de la crisis,

seguirán siendo las protagonistas de
este ejercicio. 

El controller, el gestor de clientes o
el consultor de SAP continuarán
siendo los más demandados, mien-
tras que otros profesionales emergen
de sectores que intentan sacar al
país de la situación: ingenieros espe-
cialistas en energías renovables, in -
genieros aeronáuticos, directores de
desarrollo de negocio de farmacia o
analistas M&A (especialistas en fu -
siones y adquisiciones).  

Otra figura que va a ganar peso en
el mercado español este año, a raíz
de la recesión, es el interim manage-
ment, un profesional que no desa -
rrolla un puesto de trabajo concreto
sino que es un directivo que lidera
de forma temporal un proyecto en
una empresa.  

Otro de los cambios que Adecco
Professional ha constatado en el últi-
mo año y que prevé que se repita en
2010, es la caída de los salarios de los
perfiles cualificados.

Tres españoles
entre los ocho
mejores centros
de negocio 
Las escuelas españolas IE Busi -
ness School, Iese y Esade son la
quin ta, sexta y octava mejores es -
cue las de negocios de Europa, se -
gún el ranking “European Busi -
ness School Ranking”correspon-
diente al año 2009 que publica el
periódico británico ‘Financial
Times’’.  
Este listado, que combina rankings
de diversos programas -MBA,
EMBA, MSc Y Executive Edu -
cation- publicados por el ro tativo a
lo largo del año, tiene como objeti-
vo ofrecer una visión global de las
escuelas de negocios.
La navarra Iese y la catalana Esade
han escalado posiciones en el
actual ranking, pasando del sépti-
mo al sexto lugar en el caso de
Iese, y del undécimo al noveno en
el caso de Esade; mientras que la
madrileña IE Business School
pier de una posición y pasa del
cuarto al quinto puesto, aunque
si gue siendo la escuela de nego-
cios española mejor valorada.
En el primer lugar del ranking eu -
ropeo figura la HEC París, seguida
de la London Business School y la
francesa Insead.

Especialización
Tributaria en 
la Universidad
de Murcia
El Centro de Estudios Económicos
y Empresariales de la Universidad
de Murcia ha proyectado el III
Pro grama de Especialización Tri -
bu taria para los miembros de su
co lectivo.  El curso cuenta con un
módulo dedicado a la Conta bi -
lidad Básica para PYMES, que se
im partirá entre el presente mes de
enero y febrero. A continuación, la
siguiente fase se centrará en los
cambios y novedades en el  Im -
pues to sobre la Renta de las Per -
sonas Físicas. 
Entre los meses de marzo y abril,
se impartirá el módulo que afecta
a las modificaciones normativas
en el marco del Impuesto sobre
Sociedades. Ya en mayo, el pro-
grama abarcará el sec tor del Im -
puesto sobre el Valor Añadido, pa -
ra finalizar en junio con el marco
de los Pro ce di mien tos  Tri bu ta -
rios.
El programa de especialización se
impartirá en la Sala de Juntas de la
Facultad de Derecho, en el Cam -
pus de la Merced, en horario de
jueves y viernes, entre las 16.00 y
las 21.00 horas.

Especialista en fusiones, el perfil de 2010 
Adecco prevé que 
en 2010 se repita la
caída en los salarios
de los puestos de 
trabajo cualificados
registrada este año

Momento de la presentación del sistema a los alumnos.

L A S CLAVES
Coste del programa
� El coste hasta junio es de 499
euros más IVA durante nueve me -
ses, 4.491 más IVA. Esta promo-
ción  de pago fraccionado se reali-
zó para atraer a los primeros
miembros, pero con su consolida-
ción se convertirá en pago único.

Licencia de la CNMV
� Las salidas son amplias, algu-
nas bajo el paraguas de Trader -
pro fe sional como formador, gestor
de incubators hedge funds, ... o  la
gestión de cuentas de terceros,
todo ello con las necesarias licen-
cias de la CNMVo


